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7 Na jakie tematy rozmawia U ogdlno-towarzyskie
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W skali 0-3 prosimy o zaznaczenie najwazniejszych dla Pana/Pani kwestii

WAZNE TRUDNE
Konwersacjezjedngosobg 0 1 2 3 0 1 2 3
Rozumienie rozmdéw grupowych i branie w nichudziatu 0 1 2 3 0 1 2 3
Uczestniczenie w spotkaniach oraz w konferencjagch 0 1 2 3 0 1 2 3
Uczestniczenie w szkoleniach firmowych 0 1 2 3 0 1 2 3
Umiejetnos$¢ telefonowania 0 1 2 3 0 1 2 3
Umiejetno$¢ pisania korespondencji handlowej 0 1 2 3 0 1 2 3
Umiejetnos¢ pisania fakséw, memorandéw, listéw 0 1 2 3 0 1 2 3
Umiejetno$¢ wygtaszania prezentacji 0 1 2 3 0 1 2 3



